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Categoriq de Jabones de Lavar
en el Canal Tradicional (@@ligjze2s

Comportamiento de comprasy precios

Al cierre de julio 2026, el jabdn de lavar crece apenas +2,9% en valor YTD, muy por debajo del avance del
Gran Tradicional (+6,4%), y acumula una caida de -4,8% en volumen real, el mayor retroceso entre las

categorias analizadas. La brecha entre valor y volumen

—cercana a los 7,7 puntos porcentuales— supera la

de la canasta general (~6,lpp): la categoria absorbié una inflacién de precios mds agresiva que el promedio

del canal sin que la demanda en unidades respondiera
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El retroceso de -4,8% en volumen real YTD estd liderado

jul-26 ago-25 sep-25 oct-25 nov-25 dic-25 ene-26 feb-26 mar-26 abr-26 may-26 jun-26

de forma proporcional.

SOIRISE Precios
Volimen

Compras .
Voliimen Precios

El repunte de corto plazo es lo
mds destacado de julio:
+14,0% en valor y +11,7% en
volumen real frente al
promedio de los tres meses
previos. Este cambio
contrasta con el deterioro
acumulado YTD y todavia no
alcanza para revertir el saldo
negativo del afo; los préximos
meses serdn clave para saber
0,1% +0,7% +1,7% +0,3% +1,3% si se trata de una
recuperacion sostenida o de
una variacion puntual.
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a Categoria Deflactado

de manera determinante por la pérdida de

establecimientos impactados, que cae -12,2% YTD. La frecuencia de compra en los puntos activos apenas se
mueve (-0,6% en facturas por establecimiento YTD): es la pérdida de tiendas activas, y no la atencién a las

que siguen comprando, lo que explica la caida. Como respuesta a esta menor cobertura, el dropsize en
volumen real crece +9,3% YTD y la compra por cliente deflactada sube +8,7%: los distribuidores facturan

montos mucho mayores en un nimero cada vez mds reducido de establecimientos, una concentracion

eficiente en el corto plazo pero fragil ante la pérdida de

clientes clave. La buena noticia es que julio trae una

recuperacion fuerte tanto en establecimientos (+8,1%) como en volumen real (+11,7%), aunque el dropsize
apenas crece (+0,4%): los establecimientos recuperados compran en tickets menores que los clientes

consolidados.
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i Comportamiento de los Establecimientos impactados

El jabdn de lavar pierde establecimientos a un ritmo sin comparacion en la canasta: -12,2% YTD frente
a -0,3% del Gran Tradicional, una brecha de casi 12 puntos porcentuales. La serie histérica muestra

que el deterioro se acelerd en el segundo semestre

de 2025, tocando su punto mds bajo en

diciembre (indice 0,82), y se mantuvo en niveles bajos durante todo 2026, mientras el Gran
Tradicional se sostuvo estable por encima de 1,0. Esto aisla la contraccién como un fenémeno propio

de la categoria —ligado a la presion de precios acu
canal.

mulada— y no un debilitamiento general del

En julio el indice recupera terreno hasta 0,94, con un crecimiento de +8,1% frente al promedio de los
tres meses previos, doce veces mayor al del Gran Tradicional (+0,7%). El indice sigue por debajo de la

base de referencia (1,0) y el YTD acumulado es el m

as negativo del andlisis, pero la magnitud del

rebote de julio abre una ventana real de recuperacioén si se sostiene con estrategias de activaciéon

comercial dirigidas al tendero.
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P> Conclusiones

En jabdn de lavar el precio es el principal freno: con un
IPA de +9,0% en el afno moévil, 3 puntos por encima del
canal, es la categoria con mayor presion de precios, lo
que desincentiva la compra del tendero y comprime la
demanda real (-4,8% YTD). La cobertura concentra
casi todo el dafo —los establecimientos impactados
caen casi 48 veces mds que el Gran Tradicional—
mientras el dropsize y la compra por cliente siguen
subiendo: se vende mds en menos tiendas, una
eficiencia de corto plazo que es fragil ante cualquier
fluctuacion en esos puntos de venta.

77 Recomendaciones

Julio es la mejor noticia del afo: la recuperaciéon de
establecimientos y el repunte en volumen real, ambos
en doble digito frente al trimestre previo, abren una
ventana real de recuperacion que exige sostenerse
con acciones comerciales dirigidas a reactivar la base
de cobertura perdida.
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